Marketing Communication

Read all
about it on

Marketingcoach

En salgsdirektgr
kan godt kgre
fast, ndr han skal
inspirere sine
saxlgere og derfor
mangler modspil
0g gode ideer..

M3ske szelgerne
ikke kender deres
reelle behov for
salgsstgtte eller
de mange fif til
bedre indsats?

Derfor har vi lagt
en ny service pa
hjemmesiden,
hvor alle - gratis
og uforpligtende
- kan f3 et
professionelt,
hurtigt svar pd
deres problem.

Se mere p& vores
website og send
os en e-mail, nar
du har lyst til at
blive “coach’et”..

Kundedialog

Dine henslum-
rende produkter
kan nu f3 et
ekstra pift med
vores "lgfteraket”
som er effektive
dialogveerktgjer.

Laes mere om
produktet p3...

www.faze2.dk

Time-to-market Tools

FAZE? er et nichebureau for de kraesne. Vi skaber markant og saelgende

markedsfering til internationale virksomheder — "afseet til noget sterre”...

Tover dine kunder med kgb?

Ny teknologi er livsnerven for de ambitigse
virksomheder. Men kommer den hurtigt
nok ud pa markedet sa man far profit ud af
det? Og kan man fa kunderne til at skifte
det kendte ud med nye, bedre lgsninger?

Det fgrste problem er at fa folk til at taenke
og arbejde pa en ny made. Dernaest skal
de forklare produktet til deres kolleger. Og
det tredje er, at de skal salge ideen til de
ledere, der beslutter selve kgbet.

Det koster hver gang kostbar salgstid.

Opgaven er at forkorte forlgbet med en
steerk, enkel kommunikation, der fijerner
barrierer og gger kgbelysten. Dér byder vi
pa veerdiskabende erfaringer, jvf. casen.

Case:

Dialogmarkedsforing med kant.

"Grundfos BioBooster er en hgjteknologisk
virksomhed, hvor salgsprocessen er yderst
komplex. Vi er nok lidt for produktfokusere-
de og "glemmer" maske kundens vinkel.
FAZE? har bidraget til et mere markant
website og salgsveerktgjet Waste or Win,
sa kunderne bedre forstar udbyttet af vore
lasninger, og selv involverer sig i brugbar-
heden. Det hjeelper vore salgere til at
preestere en mere malrettet indsats.

FAZE2 har ydet veerdifuld sparring og leve-
ret fine I@sninger i et givtigt samarbejde”.

(Karen Skriver, salgschef, Grundfos)

Time-to-market i kun 3 trin:
Enkelt sagt bestar den effektive indsats
af 3 steps, der fglger et malrettet forlgb:

* Pain: kundens barrierer i.f.t. teknologi.
* Vision: kundens dreammesituation.
* Control: involvering i lgsningen.

Reekkefglgen er vigtig; Fa kunden i tale
ved at finde hans “ligtorne”. Lad ham
drgmme om den ideelle situation, helt fri
for de daglige problemer. Og vis ham
sd, hvordan du skaber Igsningen i et teet
samarbejde med ham — let, hurtigt og
elegant uden det store besveer.
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The winner takes it all..

Salg af Igsninger er salg af veerdier og
nye muligheder. Ideer, der baeres frem
af inspirerende kommunikation far
kabelysten til at stige hurtigere end for.
Seelgerne kan ga mere malrettet frem.

Du tjener mest profit med en ny, teknisk
lasning ved at ga efter en position som
markedsleder. Stottet af et bureau, der
teenker i salgseffekter, lederskab og
markante positioner i markedet.

Budgetvenligt Bureau.

FAZE? er et bureau, der skaber staerke
brands sammen med vore kunder. Vi er
kendte for at teenke kundedialog og
salgsstegtte ind i vore kreative lgsninger -
til gavn for dit marketingbudget.

Fa inspiration ved et made hos dig.

Ring pa 61 50 51 50 og fa en aftale.

Det farste made er gratis — det naeste
tiener du penge pal!!



